Curriculum Vitae : Mariusz Fedko 


[bookmark: _GoBack]
	[image: ]
	Imię i nazwisko: 		Mariusz Fedko
Adres: 				Wrocław, ul. Hallera 182/10	
Tel: 				+48 667 667 709
Email: 				mariusz.fedko@gmail.com    Data ur: 			12.07.1978 r 





Podsumowanie zawodowe:

Relationship Manager z kilkunastoletnim doświadczeniem w zarządzaniu finansami w bankach, a także w rozwoju sprzedaży i zarządzaniu długotrwałymi relacjami z klientami. Wysokie umiejętności interpersonalne i komunikacyjne, łatwość w nawiązywaniu trwałych relacji z partnerami biznesowymi (B2B; G2B) na terenie całego kraju. Poparta sukcesami skuteczność działania. Bardzo dobra znajomość zagadnień z zakresu finansów przedsiębiorstw (w tym analizy miękkiej i ekonomicznej przedsiębiorstw) oraz rynków finansowych. Zdolności menadżerskie. Umiejętności budowania długofalowej współpracy i efektywność działania w zespole. 

Doświadczenie zawodowe:

Santander Consumer Bank S.A. 	09/2010
Pion Zarządzania Finansowego/Departament Skarbu/Zespół Obsługi Klientów Korporacyjnych

Relationship Manager - Corporate Dealer/Specjalista ds. Skarbu
· Zarządzanie płynnością bieżącą Banku i ekspozycją FX
· Zarządzanie kosztem pozyskania depozytów bankowych 
· Koordynowanie prac zespołu ds. Utrzymania Stabilnego Poziomu Depozytów i Porządnego P&L Portfela
· Opracowywanie projekcji salda depozytów w horyzontach krótkoterminowych i średnioterminowych
· Zarządzanie obsługą kluczowych klientów w zakresie depozytów bankowych na terenie całego kraju
· Zarządzanie relacjami ze Strategicznymi Klientami, utrzymywanie pozytywnych relacji w kryzysowych sytuacjach 
· Zarządzanie i ciągła analiza rynku Bussines to Bussines (B2B) i Government to Bussines (G2B)
· Aktywne pozyskiwanie klientów z sektora prywatnego i administracji rządowej
· Regularne wdrażanie własnych inicjatyw poprawiających pracę zespołu i konkurencyjność Banku
· Opracowywanie i wdrażanie przepisów wewnętrznych Banku dotyczących produktów skarbcowych
· Ustalanie tabeli oprocentowania depozytów bankowych
· Monitoring rynków finansowych 

Deutsche Bank PBC S.A.	01.2009 – 8.2010
Oddział Banku w Warszawie i we Wrocławiu

Doradca Klienta ds. Przedsiębiorstw/ Doradca ds. Sprzedaży Produktów Finansowych

· Aktywna sprzedaż produktów bankowych w tym cross-selling
· Świadczenie usług doradczych przydzielonej i pozyskanej grupie klientów
· Opracowywanie wniosków kredytowych, kompletowanie dokumentacji kredytowej oraz przeprowadzanie inspekcji u kredytobiorcy
· Rejestracja wniosków, sprawozdań i dokumentacji kredytowych oraz ich weryfikacja
· Podpisywanie umów i sprawozdań kredytowych w związku z posiadanymi kompetencjami
· Udział w akcjach marketingowych: prezentacje gospodarcze, targi i in.
· Aktywne zarządzanie ROE portfela klientów

Bank Polskiej Spółdzielczości S.A.	11.2003 – 01.2009
Departament Skarbu/ Zespół Obsługi Klientów Korporacyjnych

Corporate Dealer

· Obsługa kluczowych klientów w zakresie produktów skarbcowych na terenie całego kraju
· Zawieranie transakcji w ramach pełnomocnictwa głównie z klientem finansowym 
· Utrzymywanie pozytywnych długotrwałych relacji z klientem
· Współudział w tworzeniu i zmianie regulacji wewnętrznych dla oferowanych produktów
· Praca w zespole wdrożeniowym systemu CRM w Banku
· Ustalanie tabeli kursów walutowych
· Analiza i ocena funduszy inwestycyjnych
· Monitoring rynków finansowych
· Analiza techniczna i fundamentalna spółek notowanych na GPW S.A. w Warszawie
· Rekomendowanie zakupu/sprzedaży akcji


Dodatkowe doświadczenie zawodowe:


Progress-Consulting Sp. z o.o.          	12/2016
Pozyskiwanie dotacji z funduszy europejskich

Kooperacja w zakresie prowadzonej działalności gospodarczej MF Mariusz Fedko

· Opracowywanie wniosków o pozyskanie funduszy europejskich w ramach programu PROW
· Analiza wytycznych i instrukcji prawidłowego opracowania wniosków
· Przygotowywanie zestawienia rzeczowo-finansowego inwestycji
· Opracowywanie Analizy efektywności kosztowej, tj. wykonanie wielowymiarowej analizy NPV długoletnich inwestycji infrastrukturalnych, celem wsparcia rachunku decyzyjnego


Zakład Weryfikacji Bilansów “Rewident”	01/2015
Kancelaria Audytorska i Biuro Rachunkowe

Praktykant w zakresie Rachunkowości i Aplikacji pod patronatem Biegłego Rewidenta 

· Ewidencja zdarzeń gospodarczych i sporządzanie sprawozdań finansowych i deklaracji podatkowych, ubezpieczeniowych i innych sprawozdań i deklaracji
· Posługiwanie się przepisami prawa niezbędnymi w realizacji zadań służb finansowo-księgowych
· Zapoznanie się z organizacją i technikami prowadzenia ksiąg rachunkowych oraz wymaganiami stawianymi dokumentowaniu zapisów księgowych 



Fundacja Premium Skate	12/2013
Fundacja Łyżwiarstwa Figurowego

Wiceprezes Zarządu Fundacji

· Odpowiedzialność za obszar finansów w Fundacji
· Prowadzenie ewidencji księgowej, sporządzanie rocznych sprawozdań finansowych i deklaracji podatku dochodowego od osób prawnych
· Pozyskiwanie finansowania na działalność Fundacji – przygotowanie i złożenie aplikacji w UM Wrocław o dotację dla OPP w ramach Programu Gminy Wrocław na realizację zadań publicznych w 2014 r.
· Udział w likwidacji Fundacji

MF Mariusz Fedko	10/2009
Jednoosobowa Działalność Gospodarcza - branża nieruchomości

Właściciel i zarządzający

· Odpowiedzialność za kompleksowe zarządzanie firmą
· Prowadzenie ewidencji księgowej, sporządzanie PKPiR i deklaracji podatku VAT i podatku dochodowego od osób fizycznych
· Pozyskiwanie finansowania - kredyt bankowy i leasing
· Kalkulalacja ceny oferowanej usługi, marketing
· Stały monitoring rynku nieruchomości oraz negocjacje zakupu nieruchomości

Wykształcenie:

2012 – 2013	Studia Podyplomowe: „Rachunkowość” – Uniwersytet Ekonomiczny we Wrocławiu
2006 - 2008	Studia Podyplomowe: ”IT w biznesie”, Polsko-Japońska Wyższa Szkoła Technik Komputerowych w Warszawie
1998 – 2003	Akademia Ekonomiczna w Katowicach
Wydz.: Ekonomii, Kierunek: Finanse i Bankowość, specjalność: bankowość. 

Uprawnienia:

2013	Rozpoczęcie postępowania kwalifikacyjnego dla kandydatów na biegłych rewidentów 
(nr. ewidencyjny: 20908)
2003  „Studium Dealerów” - Warszawski Instytut Bankowości, sygnowane przez Forex-  Polska
2002	Uzyskanie tytułu: Maklera Rynku Kontraktów Giełdowych (Warszawska Giełd Towarowa S.A.)

Odbyte szkolenia:

2019     Sprawozdanie finansowe Banku - struktura, analiza ujawnień, proces sporządzania - SCB S.A.
2018     Finanse i Zarządzanie Finansami Przedsiębiorstw – CEE w Warszawie
2017     Rachunkowość zarządcza i rachunek kosztów – CEE Warszawa	
2015     Body Mind Training for Managers – Integra Consulting Poland
2014     Prawo Podatkowe – CEE w Warszawie
[bookmark: __DdeLink__194_3351341706]2013     Finanse Przedsiębiorstw – CEE w Warszawie
2010     „Negocjacje w biznesie” PARP Warszawa
2009     Innowacyjny model sprzedaży Sandlera – szkolenie wewnętrzne DB PBC S.A.
2009     „Analiza Finansowa Przedsiębiorstw” - PARP Warszawa
2007  „Wykorzystanie instrumentów pochodnych w celu zabezpieczenia ryzyka stopy procentowej
z   uwzględnieniem FRA, IRS oraz OIS” – Warszawski Instytut Bankowości
2005   „Krzywa dochodowości – konstrukcja i zastosowanie w zarządzaniu ryzykiem stopy procentowej”
– Warszawski Instytut Bankowości
2004     „Kontrakty terminowe na obligacje skarbowe” – GPW S.A. w Warszawie. 
Języki obce:

· Język angielski		– dobry
· Język niemiecki 	– podstawowy

Informatyka:

· Znajomość systemu operacyjnego Windows
· Access, Word, Excel - zapytania SQL, PowerPoint
· System Informacyjny Reuters
· Systemy Finansowo-Księgowe: Rewizor, Optima

Zainteresowania i hobby:

· Sport: karate tradycyjne, tenis, narciarstwo
· Literatura faktu, Filozofia 
· Muzyka

Prawo jazdy:

· Kategoria A i B (od 1995 r)
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