
Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych zawartych w niniejszym dokumencie do realizacji procesu rekrutacji 
zgodnie z ustawą z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie z 
Rozporządzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób 

fizycznych w związku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia 
dyrektywy 95/46/WE (RODO). 

                  Jan Grabowski 
Data urodzenia: 18-05-1985 
Stan cywilny: żonaty, troje dzieci 
Telefon: 726 343 751 
E-mail: jasgra@gmail.com 
Zamieszkały: Trzebnica (Wrocław) 
 

 

Doświadczenie: 

Bank Handlowy w Warszawie S.A. 

2017-04 – 2019-04    Stanowisko: Regionalny Dyrektor Sprzedaży 

Zakres obowiązków: Zarządzanie pracą zespołów sprzedażowych. 

Współpraca z klientami bankowości korporacyjnej BH. Pozyskiwanie 

nowych firm dla programu benefitowego „Citi at Work”.  Organizacja 

oraz nadzór nad wydarzeniami przygotowywanymi wspólnie z 

partnerami,  zachowanie dyscypliny budżetu, współpraca B2B. 

 
2016-09 – 2017-04   Stanowisko: Kierownik Zmiany w Oddziale Smart 

   

2015-03 – 2016-09   Stanowisko: Starszy Doradca Klienta 

 
Dom Kredytowy Notus S.A. 

2013-10 – 2015-03   Stanowisko: Doradca Finansowy                                        

 

Bank Handlowy w Warszawie S.A.  

2012-03 – 2013-09   Stanowisko: Menadżer Bankowości MSP 

 
Nordea Bank Polska                

2008-06 – 2011-10   Stanowisko: Doradca Kredytowy   

 

Empik Sp. z o.o.  

2007-05 – 2008-03   Stanowisko: Szef Sekcji POK oraz Ekspert ds. Obsługi Klienta  

 

Wykształcenie: 

2005-10 – 2008-10   Uniwersytet Opolski – Politologia 

 

Języki obce: 

Angielski  –  dobra znajomość  
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Dodatkowe kompetencje i umiejętności: 

● Prawo jazdy kat. B 

● Przeprowadzanie negocjacji B2B 

● Tworzenie koncepcji oraz wdrażanie nowych projektów 

● Tworzenie umów o współpracę pomiędzy korporacjami 

● Organizowanie, kierowanie oraz rozliczanie pracy zespołów sprzedażowych 

● Umiejętność realizacji celów sprzedażowych przy zachowaniu reżimu budżetowego 

● Fachowa wiedza z zakresu rynków finansowych  

● Wprowadzanie innowacji w celu usprawnienia procesów biznesowych 

 

Wolontariat oraz wyróżnienia: 

● Wolontariat na rzecz Ogniska Okęcie w ramach Centrum Wspierania Rodzin  

● Wsparcie akcji „Szlachetna Paczka” 

● Wielokrotny laureat nagród uznaniowych „Instant recognition” za wyjątkowe i wykraczające 

poza obowiązki osiągnięcia organizacyjne – Bank Handlowy w Warszawie S.A. 

● Laureat konkursu „Podróże z Nordea” II i III    

 

Zainteresowania: 

● Sytuacja makroekonomiczna na świecie 

● Geografia polityczna 

● Podróże 

● Nowe technologie 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


