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PROFIL Dyrektor ds. marketingu i komunikacji z ponad 20-letnim doswiadczeniem
w branzy ustug informatycznych.
Umiejetnos$ci w obszarze zarzadzania marketingiem, strategii marketingowych,
komunikacji korporacyjnej, strategii biznesowych i zarzadzania ludzmi.
Specjalnosé: marketing B2B, marketing tre$ci (content marketing), digital
marketing, generowanie leadow, zarzadzanie projektami marketingowymi, social
media, wydarzenia, strategia marketingowa, public relations, spoteczna
odpowiedzialno$¢ biznesu (CSR), komunikacja wewnetrzna, komunikacja
zewnetrzna, komunikacja dla cztonkéw zarzaddéw, zarzadzanie kryzysowe i
wsparcie sprzedazy

WYKSZTALCENIE Studia doktoranckie o profilu ekonomiczno-spotecznym, Szkota Gtéwna
Handlowa w Warszawie, 2010-2013,
publikacje naukowe:
Zagadnienia polskiej polityki prorodzinnej na tle wybranych panstw Unii
Europejskiej, w : Z zagadnien transformacji i integracji gospodarczej, Janusz
Kalinski, Oficyna Wydawnicza SGH w Warszawie, Warszawa 2013,
Social policy in the European Union - theory and practice, w: Economic Papers 46,
Warsaw School of Economics, Institute for International Studies, Warszawa 2012,
Dziennikarstwo, studia podyplomowe, Uniwersytet Warszawski, 2000-2001
Finanse i Bankowos$¢, magister, Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie, 1993-1998
Miedzynarodowe Stosunki Polityczne i Gospodarcze, magister, Szkota Gtéwna
Handlowa w Warszawie, 1993-1998

DOSWIADCZENIE Wspoélpraca projektowa z Fundacja Mamy i Taty
ZAWODOWE czerwiec 2018 - obecnie

Wspolpraca przy projektach badawczych oraz koordynacja kampanii spotecznych
Prezes Stowarzyszenia Ruch 4 Marca

Dyrektor Marketingu ds. sektora przemystowego, IBM Europa Srod.-Wsch.
marzec 2017 - kwiecieni 2018

Zarzadzanie zespotem specjalistéw ds. marketingu w krajach Europy Srod.-Wsch.
Planowanie i strategia marketingowa

Zarzadzanie miedzynarodowymi projektami marketingowymi: projektowanie
kampanii, digital marketing, marketing F2F, zarzadzanie wspodipraca z agencjami

Dyrektor marketingu ds. rozwiazan cloud, IBM Europa Srod.-Wsch.
maj 2013 - luty 2017

Zarzadzanie zespotem specjalistéw ds. marketingu dla rozwigzan typu cloud

w krajach Europy Srod.-Wsch.

Planowanie i strategia marketingowa dla rozwigzan typu cloud

Zarzadzanie miedzynarodowymi projektami marketingowymi: projektowanie
kampanii, digital marketing, marketing F2F, zarzadzanie wspéipraca z agencjami
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DOSWIADCZENIE
ZAWODOWE

Dyrektor ds. marketingu i komunikacji, IBM Polska i Kraje Baltyckie
maj 2012 - maj 2013

Zarzadzanie zespotem ponad 30 specjalistéw ds. marketingu we wszystkich
dyscyplinach marketingowych,

Strategia biznesowo-marketingowa dla IBM Polska i Krajow Battyckich,
Komunikacja wewnetrzna i zewnetrzna, komunikacja dla cztonkéw zarzadu,
zarzadzanie kryzysowe,

Wsparcie sprzedazy dla wszystkich linii produktowych i terytoriéow
Zarzadzanie marka, Spoteczna odpowiedzialno$¢ biznesu (CSR)

Kierownik ds. marketingu ustug IT (GTS), IBM Polska
maj 2006- kwiecien 2012

Zarzadzanie marketingiem

Strategia i planowanie

Realizacja kampanii marketingowych

Mierzenie efektywnosci kampanii marketingowych

Kierowanie zespotem specjalistow ds. marketingu ustug (GTS),

Kluczowe osiggniecia:

- eventy VIP dla kluczowych klientéw IBM (,Noce Swietojaniskie”)

- CEMAAS IBM GTS Best Campaign Award in 2006 - nagroda dla najlepszej
kampanii GTS w regionie CEMAAS

- Projekt CIO Study w Polsce, 2009 - Certificate of Recognition by the Global GTS
Vice President, IBM Corp., IBM Poland Value Award

Public Relations Officer, IBM Polska
wrzesien 2000 - kwiecienl 2006

Rzecznik prasowy IBM

Kierowanie zespotem specjalistow ds. komunikacji
Relacje z mediami

Komunikacja wewnetrzna

Kreowanie wizerunku dyrektora generalnego

Zarzadzanie kryzysowe
Spoteczna Odpowiedzialnos¢ Biznesu (CSR)
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INNE )
UMIEJETNOSCI

Specjalista ds. marketingu i komunikacji, IBM Polska
styczen 1999 - sierpienl 2000

Planowanie i realizacji kampanii marketingowych korporacyjnych i produktowych
(reklama, marketing bezposredni, telemarketing, wydarzenia, itp.)

Realizacja kampanii PR

Wspéblipraca z agencja PR

Junior Sales Manager, NCR Poland
kwiecien 1997 - grudzieni 1998

sprzedawca rozwigzan w sektorze bankowym w Polsce

Wysoko rozwiniete umiejetnosci komunikacyjne
Zdolno$¢ do pracy pod presja

Przywédztwo i zarzadzanie ludzmi

Zdolnos$ci organizacyjne i rozwiagzywanie problemow

Umiejetnosci analitycznego i strategicznego mys$lenia

Jezyk angielski - znajomos$¢ ptynna




